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Un problema global. In suPERCADEMY

1- “La educacion extraescolar es muy costosa pero mis hijos estan
en desventaja si no la contrato”

2- “Como padre me encuentro saturado y tengo poca
disponibilidad para ayudar a mis hijos con los deberes y examenes”

3- “No tengo la formacion adecuada para poder ayudar a mis
hijos con sus tareas o idiomas”

4-“Me da cierta desconfianza no saber como es el profesor
particular online de mis hijos”

*Fuentes: Estudio ESADE, Superprof y encuestas propias




Un problema global. In suPERCADEMY

Solo en Espana, mas del 47% de los alumnos utilizan profesores particulares
para completar la educacion secundariay el bachillerato. Las familias espanolas
realizan una inversion de mas de 1.700.000.000€ al ano en este concepto.

Japon Corea Sur Grecia México Brasil Francia Alemania

En el resto del mundo desarrollado, de media, el 35% de los alumnos reciben clases particulares.

*Fuentes: Estudio ESADE y Superprof



Nuestra solucion al problema.

In suPERCADEMY

iHemos desarrollado Supercademy!una plataforma de profesores particulares
creados con |A que permite adaptarse a cada sistema educativo, personalizar la
ensefanza de manera individualizada para cada alumno y a un precio muy

competitivo.

7oy
—ﬁ'\'\
Interactiva

Puedes comunicarte
con los profesores de
manera fluida por:
-Voz

-Chat

-Imagen

Econdmica

24/7 y contodas las
funcionalidades
disponibles desde
SOLO 18 euros al
mes.

@
NYA
Gamificada

Por hacer los deberes,
aprender un idiomao
preparar un examen
ganas superpoints que
puedes cambiar por
premios reales

5974

Pedagogica

30 anos de experiencia
académica aplicada,
junto a un testeo con
mas de 1000 alumnos,
paraencontrar la
pedagogia perfecta.

Personalizada

No todos somos
igualesy esono es
malo. La A nos
permite crear el sueno
de cualquier padre: el
profesor adaptado a
sus hijos.



Nuestra [solucion al problema. In suPERCADEMY



http://www.youtube.com/watch?v=SS717-XAOZQ
http://www.youtube.com/watch?v=SS717-XAOZQ

Nuestra solucion al problema. In suPERCADEMY

Testimonios

“Mas de 800 alumnos han conseguido mejorar sus notas y su motivacién gracias a
SUPERCADEMY y nos punttan con un 9 sobre 10”

iPor fin
entlendollas Puedo usarlo Mer:y:(r:l:r a
mates! cuando quieral prepar
selectividad
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Tamano del mercado.

In suPERCADEMY

El mercado global de las clases particulares representa aproximadamente

40.000.000.000€y 114 M de clientes

2024-2025
Objetivo ronda actual semilla

Tamano Mercado Fase 1

México lgl

1.700.000.000€ 3.350.000.000€

*Fuentes: Estudio ESADE, Superprof e investigaciones propias

2026-2028
Objetivo futuraronda serie A

Tamano Mercado Fase 2

UK == Japon @

B Alemania ‘@, C.Sur

ltalia | B Usa E=
16.400.000.000€



Tamano del mercado. In suPERCADEMY

Objetivo ronda actual semilla

Tamano Mercado Fase 1

México [} Nueva categoria:
Brasil profesores |A
Francia | B ﬂ"
E tativa: 0,02% d i ho=1,74M€
1.700.000.000€ 3.350.000.000€ xpectativa mercado primer ano
Academias profesores particulares a profesores particulares
domicilio online
45% 35% 20%

*Fuentes: Estudio ESADE, Superprof e investigaciones propias



Las personas que lo hacen posible.

Juan Perteguer Daniel Serrano Juan Antonio Perteguer

ounder
Director de CX, MKTy Full stack developer Promotor de 52 centros
Negocio Digital en educativos (Latamy
multinacional Experto en integracién Espafa)
1A
Emprendedor (Winazar,, Mas de 60.000 alumnos
Escolapp) MongoDB, formados
Python,React, etc
Consultor internacional Experto en IA generativa
de estrategiae Fundador de ds-server y pedagogia escolar
innovacién. (AWS, Bayer, servicio de hosting para

Dell...) youtubers e influencers

In suPERCADEMY

Barbara Tabara

Head of UX/UI

DKYV, Disney+, Ogilvy

Disefo de plataformas
complejas end to end
con experiencia
internacional



Como ganamos dinero. In suPERCADEMY

Modelo principal de ingresos (90%):
Suscripcidon mensual con tres modelos de pricing basado en el nUmero de usuarios.

Un usuario: pRESSIge s inl=s Dos usuarios: PAeXSIge s Tres usuarios: ElXUIge Y inEE

5 euros/mes usuario extra

Modelo secundario de ingresos (10%):
- Ventade leads cualificados a universidades privadas
- Patrocinio de grandes marcas/fundaciones que compran suscripciones para posicionarse a nivel de
marcay RSC

GrossMargin estimado: 72%




Coémo captamos clientes.

B2B2C
ANAYA COBEE OoDILO
(negociaciones) (negociaciones) (interesados)
CEPSA GOW COLEGIOS FUNDACIONES
(negociaciones) (pre-acuerdo) (pre-acuerdo)

Audiencia total: gKoRnil{e]al=Ye[E
potenciales clientes

B2C

In suPERCADEMY

PR

“ Democratizar las clases
particulares gracias ala IA”
“Famosos hacen de profesores
graciasalalA’...

Influencers

“Trae un amigo y gana 500

MGM

supercoins”
Ads (Fb,
Instagram,SEM) Tik-tok
+ 1M de busquedas
afo




Como ataca el mercado la competencia. In suPERCADEMY

Supercademy abre una nueva categoria en el mercado de las clases particulares. Hasta ahora, las soluciones de la competencia se
han centrado en facilitar la conexién online con profesores reales, crear contenido grabado que se consume a disposicion del cliente
o en ensefar un idioma pero ninguna propuesta ha solucionado de manera integral todas las necesidades gracias a la IA.

Nuestras unfair advantages son:

*Una solucién para todo: deberes,*Pre-acuerdos con Anaya, Cobee,

*Profesores particulares multi asignatura *Hiper personalizacion y
creados por |A con interaccion por voz, pedagogia testada con mas de examenes, idiomas. Adaptadoa Fundacién Mapfre y Caixa..
chat e imagen 24/7 disponibles. 1000 alumnos. cada pais.
Competidor Inicio Funding Mercados N° clientes Descripcion
Marketplace profesores
Go student 2016 600M€ Eust&)pa, Latam, M online por videoconferencia.
Clases grabadas en video y
Evulpo 2022 10,5M€ Europa 250K preguntas quiz.
Conversacion eninglés con IA
2022 9,25M€ Europa NA

Loora



Como ataca el mercado la competencia. In suPERCADEMY

Barreras de entrada para competir contra nuestra

., Supercademy Go student Evulpo
solucioén:

- Sistema pedagodgico testado y disefiado con Disponibilidad 24/7 Si
1000 alumnos durante 12 meses previos al
lanzamiento comercial. Aplicamos 30 aios de

experiencia pedagogica de fildsofos, tecndlogos Multi asignatura Si
y educadores.
- Equipo con amplia experiencia internacional en Idiomas Si
educacion escolar y tecnologia (muy dificil
encontrar ambas capacidades cohesionadas) Econémica 5 . Si
- Plataforma compleja con adaptacion bror N
. . . . . r r 2 0
individualizada por curso, asignaturas y oresores Si No, testando
C.auténoma (mas de 900 variables posibles por asistente
pais)
Gamificada SI
- Plataforma nativa IA disefiada para ser
adaptativa'a las evoluciones de los LMM de Personalizada Si
manera agil.
- Plataformaya desarrolladay con pre-acuerdos Interaccién por voz, 5

muy relevantes. chat e imagen




Cuanto buscamosy para qué.

In suPERCADEMY

Buscamos 100.000€

Runway previsto con la inversion: 12 meses.

IT (hosting, Apis...)
21,1%

PERSONAL
36,8%

Completar equipo estratégico (CMO y
HR)

Captacién de talento IT para agilizar el go
to market y evolucionar la plataforma
Consolidar y escalar el mercado espafiol
como first player

Abrir y traccionar el mercado mejicano.



Nuestra ruta a seguir. In suPERCADEMY

En el tltimo trimestre del 2024 lanzamos al mercado la solucién. Pretendemos llegar a 2.000 usuarios de pago entre los acuerdos
con partner y campanas de adquisicion digital. En términos absolutos llegar a esos usuarios no representa ni el alumnado de tres
colegios. En 2025 queremos abrir tres paises consolidando el crecimiento moderado de 7.000 clientes por pais, llegando a un total
de 50.000 clientes en Q1 del 2026 donde se planteara un exit o una serie A.

REAL Q4 2024 Q1 2025 Q2 2025 Q4 2025 Q1 2026
Mercados Espaina México Francia Brasil
MRR 36.000€ 100.000€ 200.000€ 600.000€ 1.000.000€
Servidor propio |Médulo
con modelo analiticas
Producto Desarrollado open source  |mejorado
New key hire [ New key hire
Equipo CMO Head of HR
Funding Bootstrapping | seed: 100k€ serie A: 10M€




Por qué invertir ahora.

La mejor combinacién
de skills necesarias
para el proyecto con un
track record
demostrable de éxito
en el sector corporativo
y emprendedor.

Equipo fundador
bootstrapping
invirtiendo su propio
capital para lanzar el
proyecto con un cap
table muy sano.

Momentum

Tecnologia (IA) y
sector en auge.
Oportunidad real de
liderar una categoria
billonaria desde los
inicios.

Coste/oportunidad
unico al poder entrar
en la fase de
lanzamiento pero con
la tecnologia creada y
el modelo de negocio
con pre-acuerdos de
distribucion.

In suPERCADEMY

Mercado internacional
de mas de 40 Billions
de € sin un player
liderando la categoria
IA.

Supercademy nace
con la conviccion de
liderar el mercado
internacional de
profesores |IAy
realizar un exit.



| supErRCADEMY

;Hablamos?
+34 676 90 9901

CEO: Juan Perteguer

Investor deck 10/06/2024 www.supercademy.com
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